
I DANSK HØJTTALER-KULTUR

På 12 år har den "lille" danske fabrik System Audio
vokset sig til en verdenskendt leverandør af højttalere
der snarere bygger på et musikalsk fundament end en
teknologisk højborg. Her fortæller ankermanden Ole
VfL~tthøftom vejen til højttalere der er fri for modeluner

fulde af oplevelser.

Dupont

man kommer til System Au-
fabrik i Valby, København ~

llgivelserne helt anderledes>
esøg hos f.eks. Jamo eller
etbebyggede industribyg-
System Audio besidder en
tort anlagt reception.
,t og aktivitetsniveauet nar-
kdvikles og produceres et
IIltal højttalere der har
.eget flot ry i både ud- og

.' Jksen her på siderne).
~roduktionen er 18.000 stk.
!*sporten tæller 20 lande,
ropæiske og rækken af
er i selv de mest kritiske
længere end mange kon-
skeseddel.
dio blev startet i 84 af Ole
i dag deler firmaet med
~n. Ole fortæller: "Jeg
,illet musik i nogle år, så
oplevelse sad nærmest i
ægget derhjemme lød
le1igt og uinspirerende, såh
, mig selv at gøre noget
;elvbyg. Jeg vidste fra
det kunne tage flere må-

at spille rigtigt sammen,
rne af hvis du vil, men på
løjttalere forsvandt disse
tmen var tilmed svær at
:v så at sige mit design-
ne højttaler eksperimenter.
s havde bygget højttalere

\1iiet par år, tænkte jeg, at
lar flere der ønskede sig be-
jeg var 17 år, var der fire i
~r kunne håndbygge et højt-
t fra bunden. Jeg var en af
joveste opgave i den forbin-
Puk Studiet havde brændt

'es 30" (76 cm) basser af.

Den skulle repareres lynhurtigt, da et
studie koster 15.000 kr. om dagen at
have kørende. Alt dette lagde grunden
til System Audio, der startede i 84 som
en butik med vore egne højttalere samt
Rotelog andre no-nonsense produkter".

Systematik skaber gode
højttalere

En detalje som de fleste brugere og
anmeldere af System Audio højttalere
har oplevet er den letgenkendelige Iyd-
filosofi der præger alle modellerne i
programmet. Lige fra de små kompakte
bokse til de største gulv stående model-
ler er gengivelsen neutral, åben og dy-
namisk, selvfølgelig med en kvalitativ
afvejning i forhold til højttalerens pris.
Ole: "Vi valgte vort navn udfra en sær-
lig metode vi havde udviklet, bestående
af et systematisk udviklingsprogram,
hvor vi i høj grad bruger vores Ører,
kombineret med avancerede computer-
beregninger" .

Ole viser en række målekurver der
benyttes som "reference", hvergang en
ny model udvikles. "Vi har så at sige
skema-lagt vores lydfilosofi i denne
kurve, så ved at vælge enheder, udvikle
delefilteret og afstemme kabinettet
udfra denne, kan vi sikre at enhver Sys-
tem Audio højttaler passer ind i pro-
grammet. Tager du f.eks. den lille 1005
og er du tilfreds med lyden, bliver du
glædeligt overrasket når du måske får
råd til en af vore større højttalere. Den
dyrere model gør tingene bedre, den
kan spille højere og lyden er renere og
mere detaljeret."

Ole Witthøft snakker ellers ikke me-
get om teknik, selvom han synes det er
et spændende område: "I vores moderne
verden er teknikken og de tekniske
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begreber så komplicerede, at man fak-
tisk kun kan gøre to ting: Enten forstå
det hele, eller glemme det hele. Det er
ikke nok at sammenligne de tekniske
data og tro, at man kan finde de bedste
højttalere på den måde. Der findes jo
over 200 specifikationer der beskriver
højttalerens teknik. I en brochure kan
du ofte kun opgive de 10.

Der findes en meget lettere måde, der
for øvrigt er langt sjovere: Brug ørerne.

Taler helst om lyd og musik
Ole fortsætter: "øret hører langt bedre
end de 10 data der står i brochuren. Vi
kunne godt få en computer til helt på
egen "hånd" at udvikle en ny og akus-
tisk optimal højttaler. Den ville udfra
100 udregninger give det bedste bud på

Portrætaf SystemAudio:

Ole Witthøft i sit es: Med kæmpe-succes 'en
System Audio 905 ved sin side og en stak
færdigpakkede højttalere på vej til butikkerne.

e tests i England.
! Choice.
i Lyd & ~illeds testrunde

Ke magasin Stereoplay.
little loudspeaker




